Wer sind eigentlich meine Kunden?
Mit wem will ich langfristig arbeiten?

Es macht Sinn, sich Gedanken dariiber zu machen, mit wem Sie mittel- und langfristig Geschafte
machen mochten.

Wollen Sie stindig Neukunden akquirieren oder lhren Fokus darauf richten, iiber welches
Angebot sich Ihre Stammkunden freuen?

Wollen Sie warten, welcher Interessent ein Angebot bei lhnen einfordert, oder mdchten Sie aktiv
auf lhre Wunschkunden zugehen und alles dafiir tun, das diese auch Ihre Stammkunden werden.

Wunschkunde
Stammkunden . Interessent

Eine Uberlegung ist es wert!
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